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1月23日，以“构建竞争·创

新·可持续的产业生态”为主题的

2016中国电动汽车百人会论坛在京

开幕。本届论坛对中国新能源汽车

的发展进行了权威详细的梳理。上

汽集团总工程师程惊雷出席并发表

讲话。

新能源汽车在中国从无到有；

从“十二五”初期的不足 1 万辆，

到2015年年底突破35万辆，5年时

间，中国的新能源汽车从“试验

场”走向“市场”。

近年来，上汽集团斥巨资用于

新能源汽车研发，上汽乘用车在新

能源汽车领域的市场份额正与日俱

增。2015年11月，上汽发布非公开

发行预案，融资150亿元进一步加

码新能源汽车等项目。

习近平总书记在2016年新年献

词中说：“只要坚持，梦想总是可

以实现的。”程惊雷说：“‘坚持’

这两个字听起来很苦，却是上汽新

能源汽车发展的写照。”

十多年前，当上汽刚着手开始

研发新能源汽车时，国内的技术积

累、人才储备、产业链支持基本上

是一片空白。但当时上汽大胆预测

并坚信，中国的能源问题、环保问

题必须要求汽车产品逐步摆脱对化

石能源的过度依赖，走新能源的发

展道路。

目前，上汽已累计投入 60 亿

元，瞄准汽车驱动电力化的发展趋

势，开发了第一代燃料电池车荣威

750、纯电动车荣威E50、混合动力

车荣威 e550 产品。特别是在 2010

年上海世博会期间，上汽投入1000

辆新能源汽车进行示范运行，实现

了世博园区“零排放”，为新能源

汽车产业化积累了宝贵经验。

2014年5月，习近平总书记在

视察上汽时提出：“新能源汽车技

术研发能不能占领制高点，已经成

为当今世界汽车行业的竞争焦点。

发展新能源汽车是我国从汽车大国

迈向汽车强国的必由之路。”《中国

制造2025》更是将新能源汽车作为

重点突破的十大战略领域之一。

程惊雷在会上提出新能源汽车

产业可持续发展的“加减乘除”理

论。“加法”就是要加产品，通过

持续加大对新能源技术研发、产品

制造、人才培育等领域的投入，推

出更多更好满足用户需求的新能源

汽车产品。上汽未来5年将投入超

过 200 亿元，投放多款新能源产

品，每3个月就会有一款新能源汽

车产品上市。“减法”就是要降低

成本，在确保产品优秀品质的同

时，通过技术突破和性能升级，降

低产品成本和用户的使用成本。

“乘法”就是要与智能互联技术结

合，产生乘数效应。今年，上汽与

阿里巴巴共同打造的互联网汽车将

正式上市，未来智能驾驶等技术也

会在上汽新能源产品上逐步应用，

让汽车产品“脱胎换骨”。“除法”

就是要扫除新能源汽车发展道路上

的障碍。程惊雷希望国家有关部门

今后能坚持“市场化”的方向，出

台更多举措，健全机制、完善标

准，为新能源汽车产业发展创造更

为有利的环境。

本报记者 甘文嘉

2015年，作为传统汽车电商拥

抱互联网的开拓者，车享围绕“全

生命周期价值”和“全方位 O2O

打通”两个核心打造出独树一帜的

“车享模式”。2016年，车享将以加

速度为主题奔向目标。

2015 年 12 月 25 日，车享迎来

乔迁之喜，位于华山路的车享大楼

正式启用。全新的车享“大本营”

十分符合车享“创变者”的气质：

年轻、开放、互联网气息浓厚。不

仅有简洁利落、主题多元的社交型

办公环境、会议室，而且大楼还从

员工体验出发，合理引入了半自助

式餐厅、咖啡吧、健身房、空中篮

球场、400 人影院、露天花园、阅

读室、冥想室等多处具有人性化和

室外场景化的区域，突破了传统办

公空间的常规模式，也更贴合车享

互联网的工作理念。

此次迁入新楼是车享平台快速

成长的一个缩影，经历了几年的发

展，车享终于拥有了属于自己的办

公场所，这也将成为车享发展历程

中的一个重要里程碑。

经过近2年的蓄势和积累，“车

享模式”轮廓已经分明。今年，车

享发展已经到了发力提速的关键

期。CEO 夏军说，车享实现加速

度，进入爆发期的标志是要让用户

和商户能够感知到车享这个平台带

给他们的价值。聚焦到用户价值、

商户价值和平台自身价值，车享提

出了具体、可量化的指标。

2015年，车享商城全年销售整

车 71200 辆，今年的目标是交易规

模超过10万辆。车享家将加速线下

网点布局，力争到今年共建立1000

家门店，覆盖48个城市；分时租赁

品牌 e 享天开计划建设超过 400 个

网点。在二手车电商的角逐中，以

B2B 模式作为切入点的车享二手

车，今年将在 C2B 模式上做更多探

索，并在B2C模式上做进一步尝试。

夏军说，2016年的目标已经设

定，接下来我们就要拼执行、拼速

度、拼结果，用以结果为导向的思

维方式，将工作目标量化，以及定

期发布考核结果等方法，快速响应

用户需求，快速地执行落实，在讲

究效率的同时保证工作质量。车享

要求全体干部，要具备创业精神，

敢于承担风险和不确定性，并具备

创新的能力，拥有敢于变革的勇气

和不屈不饶的精神。

本报讯 1月25日、26日，上

柴公司举办了一年一度的“做职工

贴心人”专场活动。

在活动期间举办的第二届“尚

彩”美食节上，公司专门为员工们

提供了特色工作餐，同时推出了8

大系列100多个品种的美味佳肴供

员工们选择，品种可谓琳琅满目，

尤其是各地的美味小吃得到了员工

们的热捧。

服务职工的专场活动也精彩纷

呈，共有“用心关怀、贴心服务、

舒心文化、开心达人”四个板块。

其中，上柴干部职工纷纷带头“捐

一日工资，献一份爱心”，爱心捐

赠善款达67511元。 （王宇峰）

本报讯 日前，安吉物流与德

甲沃尔夫斯堡足球俱乐部战略合作

签约仪式在德国沃尔夫斯堡大众竞

技球场举行。安吉物流正式成为沃

尔夫斯堡足球俱乐部的一流赞助

商，双方将开展全面合作。

根据合同规定，安吉物流除了

能够在俱乐部球场内获得广告位

外，还将与沃尔夫斯堡俱乐部共同

在中国组织足球学校培训，举办一

系列足球活动，为中国足球培养新

生力量。

安吉物流作为国内领先、国际

知名的物流品牌，在未来三年将与

沃尔夫斯堡足球俱乐部共同努力，

为提升沃尔夫斯堡足球俱乐部的足

球新征程蓄力。

作为德国大众的全资俱乐部，

沃尔夫斯堡足球俱乐部秉承德国大

众汽车精工细作的精神，不断突破

自我，勇攀高峰。这与安吉物流在

“十三五”期间所树立的品牌化、

国际化、多元化、社会化目标，以

及打造具有全球运营能力的现代化

综合供应链管理者的企业愿景不谋

而合。 （陈晓宇）

本报讯 继 2014 年 4 月采购

30 辆红岩杰狮混凝土搅拌车成功

使用近两年之后，日前，重庆三圣

特种建材股份有限公司与上汽依维

柯红岩再续前缘，于 2016 年开年

之初再次采购 50 辆红岩杰狮混凝

土搅拌车，红岩杰狮在重庆地区喜

迎专用车销售开门红。

随着三圣特材搅拌业务量不断

增加，2015 年 12 月，该公司再次

面向全国招标 50 辆混凝土搅拌运

输车。此次招标设定了严格的招标

条件，众多专用车企业与重卡厂家

纷纷参与，竞争十分激烈。招标方

通过对招标文件各项硬性指标进行

细致比较之后，红岩杰狮搅拌车凭

借良好的性能和前期使用过程中的

优异表现及高品质服务再次取得胜

利，成功中标全部 50 辆搅拌车订

单。 （何晓眺）

本报记者 严瑶

1月25日，南京依维柯汽车有

限公司召开以“蓄势腾飞 合作共

赢”为主题的商务年会。大会披露

了南维柯今年的销售目标为9.2万

辆。其中，IVECO品牌销售4.2万

辆，跃进品牌销售5万辆。上汽集

团副总裁、南京依维柯董事长蓝青

松，凯斯纽荷兰工业中国区总裁、

依维柯（中国）商用车销售有限公

司总经理白奇尼出席会议。

会上，南京依维柯常务副总经

理倪锋表示，2016 年正值 IVECO

品牌进入中国 30 周年，也是跃进

品牌诞生 58 周年。目前，南维柯

将主要精力放在专业物流、客货兼

运和改装行业这三个市场。针对国

内轻客市场，IVECO 产品形成了

以Turbo Daily主打货运市场，以

Power Daily尊享版和经典版主打

客货两用市场格局。同时，全方位

同步欧洲科技的新一代产品AD02

正式启动，在今年北京车展上，

AD02 概念车将全新亮相。届时

IVECO 产品将全面覆盖轻客细分

市场，充分满足用户的多样化需

求。针对国内轻卡市场，南维柯形

成了由“财神”S 系列经济型、

“帅虎”H系列中档车、“上骏”X

系列中高端车和“超越”高端轻卡

组成的覆盖低端、中端和高端的四

大系列产品。

另据悉，南维柯新的整车和发

动机厂——桥林工厂的建设已进入

紧锣密鼓的阶段。新建的桥林基地

位于南京江北新区，将于今年年底

正式投产。凭借桥林新智能工厂这

个强势后盾，南维柯将会陆续推出

全新车型满足多方消费需求，并带

动专用车、东华零部件等企业进驻

发展。

新能源汽车发展要做“加减乘除”
2016中国电动汽车百人会论坛召开，上汽集团在发言中表示
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“加法”就是要加产品，
投放多款新能源汽车

“减法”就是要降低产品
成本和用户使用成本

“乘法”就是要与智能互联
技术结合，产生乘数效应

“除法”就是要扫除新能源
汽车发展道路上的障碍

车享今年主题：加速度

南维柯召开商务年会
探索商用车生态圈建设

安吉物流携手德甲沃尔夫斯堡队

红岩杰狮搅拌车销售喜迎开门红

上柴公司“做职工贴心人”
“尚彩”美食节受青睐

新环境 新目标 新气象

实现新能源汽车梦
源于坚持

新能源汽车持续发展
关键要做好“加减乘除”


